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GUIA DEFINITIVA PARA IMPULSAR
TU NEGOCIO DE REGALOS
PERSONALIZADOS/FLORISTERIA
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ESTRATEGIAS PRACTICAS
PARA EL EXITO

Descubre como establecer y hacer crecer tu negocio de
regalos personalizados o floristeria con esta guia practica.
Aprende estrategias para la produccion de regalos en cajas
de madera mdf, administra tu emprendimiento de forma
profesional, y aprovecha el poder del Internet y las redes
sociales para mostrar y vender tus productos. jImpulsa tu
exito empresarial desde hoy mismo!
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| INTRODUCCION

Felicidades por tomar la decision de emprender en el negocio de una
tienda de regalos o floristeria. Este tipo de negocio ofrece muchas
oportunidades para expresar tu creatividad y brindar alegria a tus
clientes.

En esta guia practica, te proporcionare los fundamentos para establecer
y administrar tu propia tienda de regalos o floristeria, ya sea fisica o en
linea a través de las redes sociales. Nos enfocaremos en tres pilares
fundamentales: produccion, ventas y administracion

Producciéon

TRIADA DIVINA DE LOS NEGOCIOS
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| PARTE 1: PRODUCCION

Volverse el mejor en lo que haces es cuestion de practica, tal vez tus
primeros arreglos sean dedicados para amigos, o familiares. Se los
puedes dar gratis y pedir que te den su opinion. Aqui te dejo nuestro
canal de YouTube para que puedas ver algunas ideas de arreglos en cajas
de madera mdf, los hacemos paso a paso.

En el curso gratuito de 16 clases le dedicamos 7 dias para aprender a
conceptualizar arreglos presonalizados con flores, golocinas, globos etc.
recuerda que puedes inscribirte aqui.

Arreglo en caja porta flores Arreglo en caja carroza clasica con
escalera con fresas y rosas rosas, girasoles y un peluche.


https://www.youtube.com/@cajasdeMDF
https://mailchi.mp/80dff82fafa3/registro-curso
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CONSIDERA ESTO EN TU PRODUCCION

¢ Identifica tu nicho: Antes de empezar, es importante que
determine qué tipo de tienda de regalos o floristeria
deseas tener. Puedes especializarte en regalos
personalizados, arreglos florales para eventos, regalos
corporativos, entre otros. Define tu nicho para
destacarte en el mercado.

* Proveedores y suministros: Investiga y establece
relaciones con proveedores confiables de flores,
materiales de decoracion y por su puesto revisa nuestras
cajas de madera mdf aqui. Asegurese de obtener
productos frescos y de calidad para mantener la
satisfaccion de sus clientes.

e Diserno de productos: Desarrolla una gama de productos
atractivos y unicos que se adaptan a las necesidadesy
gustos de sus clientes. Experimenta con diferentes
estilos y disenos para diferenciarte de la competencia.

e Gestion de inventario: Lleva un registro preciso de tu
inventario para evitar quedarte sin productos o tener un
exceso de stock. Utilice un sistema de gestion de
inventario eficiente para realizar un seguimiento de sus
productos y reabastecerlos segun sea necesario. Aunque
al principio un excel puede ser suficiente.


https://tiendahappyday.com/inicio/

h@gpq

Diferente, original y dnico.

| PARTE 2: VENTAS

» Establecer una presencia en linea: Crea una estrategia para estar
presente en las redes sociales, como Instagram, Facebook, Tik Tok o
Twitter. Estas plataformas te permitiran mostrar tus productos,
interactuar con tus clientes y promocionar tus servicios.

—
Evbarende, original y i

Nosostros hacemoslas .
cajas, title ponesel
amoryla creativgbd

o

tiendahappyday.com

Qp Happy day
LT T ]

-~

= Envios gratis ani
* Descuentos e

] e teguta  © Mensaje

o Fotografia de productos: Asegurese de tomar fotografias de alta
calidad de sus productos para mostrarlos de la mejor manera posible.
Utiliza una iluminacion adecuada y fondos limpios para resaltar tus
productos y atraer a mas clientes.

o Estrategias de marketing: Desarrolla un plan de marketing que
incluye promociones especiales, descuentos, concursos Yy
colaboraciones con otros negocios locales. Utiliza las redes sociales y
la boca a boca para promocionar tu tienda y generar interés en tus
productos.

e Servicio al cliente: Brinda un excelente servicio al cliente para crear
lealtad y fomentar la boca a boca positiva. Responde rapidamente a
las consultas de los clientes, ofrece asesoramiento personalizado y
soluciona cualquier problema que pueda tener.
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| PARTE 3: ADMINISTRACION

e Plan de negocios:

e Elabora un plan de negocios que incluya tus objetivos por
ejemplo proponte vender 30 regalos el primer mes. Ser una
tienda de regalos reconocida del sector en el que vives en 6
meses. Crea estrategias locales y en redes sociales. El analisis
de mercado es revisar lo que hace tu competencia para
mejorarlo o diferenciarte finalmente recuerda tus proyecciones
financieras. Esto te ayudara a tener claridad sobre la direccion
de tu negocio ya tomar decisiones informadas.

e Finanzasy presupuesto:

o 4
e Lleva un registro detallado de tus ingresos y gastos(de cada
movimiento sin excepcion). Establece un presupuesto para tu
negocio y realiza un seguimiento periodico para asegurarte de
que estas operando dentro de tus limites financieros. Considere

también la posibilidad de contratar a un contador o utilizar
software de contabilidad para facilitar el proceso.

=

e Gestion de personal: N

e Si tiene empleados, asegurese de contratar a personas
comprometidas y capacitadas para brindar un excelente
servicio. Establece horarios de trabajo, responsabilidades claras
y proporciona capacitacion adecuada para garantizar un
funcionamiento suave de tu tienda.
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e Optimizacion de procesos: Identifica &areas donde puedes
optimizar y automatizar procesos para aumentar la eficiencia de
tu negocio, en tus regalos puedes tener recetas de como hacerlos
y asi producirlos en menor tiempo. Tambien puedes incluir
sistemas de punto de venta, herramientas de seguimiento de
inventario y programas de gestion de relaciones con los clientes.

e Mantén registros precisos: Lleva un registro detallado de todas las
transacciones, facturas y documentos importantes. Esto te
ayudara a mantener un seguimiento de tus ventas, gastos y
declaraciones de impuestos. Organiza tus registros de manera
sistematica y guarda copias digitales para facilitar el acceso y la
busqueda de informacion.

e Evalua el rendimiento: Realiza analisis periddicos de tus ventas,
margenes de ganancia y otros indicadores clave de rendimiento.
Identifica las areas que estan funcionando bien y aquellas que
necesitan mejorar. Utilice esta informacion para ajustar su
estrategia y tomar decisiones informadas para el crecimiento de
Su negocio.

| CONCLUSION

Establecer una tienda de regalos o floristeria puede ser un negocio
gratificante y lucrativo. Al seguir esta guia practica o nuestros
curso gratuito de 16 clases en vivo, estaras preparado para abordar
los aspectos fundamentales de la produccion, ventas vy
administracion de tu negocio. Recuerda y ajusta estas
recomendaciones a tu situacion especifica y siempre mantente
dispuesta a aprender y mejorar. jMucho éxito en tu
emprendimiento!
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10 TIPS QUE DEBES IMPLEMENTAR YA EN TU
NEGOCIO DE REGALOS PERSONALIZADOS O
FLORISTERIA

1.Define tu objetivo publico: Identifica a quién quieres dirigirte con tus
productos y servicios. Esto te ayudara a adaptar tu oferta y mensajes de
marketing de manera mas efectiva.

2.Crea una presencia en linea: Establece una pagina web o utiliza plataformas
de redes sociales para mostrar tus productos y atraer a clientes potenciales.
Publica fotos de alta calidad y utiliza descripciones atractivas.

3.0frece productos personalizados: Destaca la opcion de personalizar los
regalos o arreglos florales segun las preferencias de tus clientes. Esto
agrega un toque especial y los hace unicos.

4.lmplementa estrategias de promocion: Utiliza descuentos, promociones
especiales o paquetes de regalo para atraer a nuevos clientes y fomentar
compras repetidas. Comunica estas ofertas a través de tus canales de
marketing.

5.Establece alianzas estratégicas: Colabora con otros negocios locales, como
tiendas de bodas, organizadores de eventos o restaurantes, para
promocionar sus servicios y llegar a una audiencia mas amplia.

6.Proporciona un excelente servicio al cliente: Brinda una atencién
personalizada y amigable a tus clientes. Responde rapidamente a sus
consultas y preguntas, y trata de superar sus expectativas en cada
interaccion.

7.Cuida la presentacion de tus productos: Asegurate de que tus regalos o
arreglos florales estén bien presentados y empaquetados. Esto agrega un
valor estético y hace que tus clientes se sientan satisfechos con sucompra.

8.Solicita opiniones y testimonios: Pide a tus clientes que compartan su
experiencia y opiniones sobre tus productos. Estos testimonios positivos
pueden ayudar a generar confianza y atraer a nuevos clientes.

9.Participa en eventos locales: Asiste a ferias, exposiciones o eventos
comunitarios relacionados con regalos o flores. Estos eventos te brindan la
oportunidad de interactuar directamente con clientes potenciales vy
promocionar tu negocio.

10.Mantente actualizado en las tendencias: Investiga las ultimas tendencias en
regalos personalizados y arreglos florales. Mantenerte al dia te permitira
ofrecer productos innovadores y atractivos que se ajusten a las preferencias
actuales de tus clientes.

Recuerda que implementar estas estrategias de manera consistente y
adaptarlas a tu negocio especifico te ayudara a impulsar tu negocio de regalos
personalizados o floreria desde el principio.
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| CONTACTO

Somos Happy day una empresa dedicada al diseno y fabricacion de
cajas y productos de madera MDf que se utilizan en la creacion de
regalos y detalles personalizados

facebook.com/regaloshappyec/

instagram.com/regaloshappyec

tiktok.com/@happydayregalos

youtube.com/@cajasdeMDF

wa.me/c/593988924535

tiendahappyday.com

© & 0089

0988924535 - 0950975014
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